
 
Sie können verkaufen? 

Sie reden gerne mit Menschen? 

Ein guter Abschluss macht Ihren Tag einfach besser? 

Perfekt. Dann lesen Sie weiter. 
 
Wir sind ein nicht mehr ganz so kleiner Familienbetrieb in 1220 Wien mit großen Ideen, viel Potenzial, 
innovativen Medizinprodukten und tollen Menschen im Team. Als Großhandelsunternehmen handeln wir 
mit innovativen und einzigartigen Medizinprodukten (z.B.: faltbare Elektro-Rollstühle) in Österreich und 
Deutschland. In unserem Segment sind wir Marktführer in Österreich – und darauf sind wir auch ein 
bisschen stolz. 
 
Damit noch mehr Menschen unsere Produkte kennenlernen und nutzen, suchen wir einen/eine 
Kundenflüsterer mit Verkaufsgen, man kann es auch anders nennen – wir suchen eine/n selbstständige/n 

 

Handelsvertreter/in (m/w/d) – Medizinprodukte mit hoher Nachfrage 
für Österreich Ost oder Österreich West 
 
Verkaufen Sie Produkte, die der Markt wirklich will. 
 
Ihre Mission (falls Sie diese annehmen): 
 

In dieser Rolle sind Sie unser Gesicht draußen im Markt. Sie bringen unsere Produkte unter die Leute – im 
besten Sinne. Sie besuchen Sanitätshäuser, präsentieren unsere Lösungen und sorgen dafür, dass aus 
einem ersten Gespräch eine langfristige Zusammenarbeit wird. Dabei sind Sie nicht nur Verkäufer/in, 
sondern auch Netzwerker/in, Präsentationsprofi, gelegentlich auch Überzeugungskünstler/in – 
jemand, der aus guten Gesprächen erfolgreiche Geschäftsbeziehungen macht.  
Sie sorgen dafür, dass unsere Produkte nicht nur im Lager stehen, sondern im Markt unterwegs sind.  
 
Dabei werden Sie unter anderem: 

 Ihr Verkaufsgebiet selbst organisieren 
 eigenständig Termine vereinbaren – Telefon und Kalender werden schnell gute Freunde 
 Sanitätshäuser in Ihrem Gebiet besuchen und unsere Produkte präsentieren 
 mit überzeugenden Vorführungen dafür sorgen, dass aus Interesse echte Begeisterung wird 
 bestehende Kunden betreuen und neue Partner gewinnen 
 langfristige Kundenbeziehungen aufbauen – weil einmal verkaufen gut ist, dauerhaft verkaufen aber 

viel besser 
 unser Verkaufsgebiet weiter ausbauen und neue Chancen im Markt entdecken 

 
Kurz gesagt: Sie machen aus guten Produkten erfolgreiche Geschäfte. 
 
Sie passen perfekt zu uns, wenn Sie … 
 

 gern verkaufen (und zwar wirklich gern)  
 selbstständig arbeiten können (mit eigenem Gewerbeschein versteht sich) – ohne jemanden, der 

ständig über die Schulter schaut 
 Menschen überzeugen können, ohne ihnen etwas aufzuschwatzen 
 unternehmerisch denken und Ihren Erfolg selbst in die Hand nehmen 
 Erfahrung im Bereich Medizinprodukte haben – oder sich schnell in neue Produkte hineindenken 

können 
 mit vollem Einsatz dabei sind und das mit Ihrem eigenen PKW 



 
Was Sie davon haben:  
 

 Produkte mit echtem Alleinstellungsmerkmal (kein austauschbares 08/15-Sortiment) 
 Eine hohe Nachfrage im Markt – Sie müssen nicht erklären, warum unsere Produkte sinnvoll sind. 
 Sie übernehmen ein bestehendes Verkaufsgebiet mit Kundenstock – eine gute Basis zum Starten  
 Unterstützung durch ein engagiertes Marketing-, Service- und Vertriebsteam. 
 Und natürlich: eine attraktive Provision, bei der sich Einsatz wirklich auszahlt. 
 Der vorhandene Kundenstock bietet bereits eine attraktive Basis von etwa € 50.000 jährlich – nach 

oben offen 
 

Diese Position ist ideal für Menschen, die gerne eigenverantwortlich arbeiten und ihren Erfolg selbst 
gestalten.  
 
Wenn Sie gerne verkaufen, Menschen überzeugen können und ein gutes Gespräch für Sie der Anfang 
eines Geschäfts ist – werden Sie bei uns erfolgreich sein.  
 
Wir sind schon neugierig auf Sie. Senden Sie Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Foto bitte an unseren 
Vertriebsleiter Herrn Günter Sekanina: g.sekanina@help-24.at 
 
Wir freuen uns darauf Sie kennenzulernen.  
 
 
 


